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Kooperation Dispex stellt sich dem Einweggeschiift

Der Verbund von sieben Getrankefachgrofhdndlern will den Markt aktiv mitgestalten

Frankfurt, 23. Februar. Die Vorbereitun-
gen fiir die Umsetzung der neuen Ver-
packungsverordnung zum [, Mai laufen
bei der im November des Vorjahres ge-
grilndeten Dispex GmbH & Co. KG auf
Hochtouren.

Die sieben im Verbund zusammen ge-
schlossenen  bedeutenden  Getrinke-
Fachgrobhiindler haben sich zum Ziel ge-
setzt, im Geschifisfeld bepfandete Ein-
weggetriinke aktiv mit zuwirken, diese zu
entsorgen und zu clearen.

Der Schritt der GroBhdndler ist zwei-
fellos wegweisend. Durch Mengenbiin-
delung und der gemeinsamen strategi-
schen Ausrichtung werden anfallende

optimale und kostengiinstige Einwegent-
sorgung bei  Getriinkeabholmirkten,
CGastronomiebetrieben,  Grofverbrau-
chern oder Convencience-Stores pe-
wiihrleistet™, heibr es.

Bei den sieben Fachhindlern handelt es
sich um die Unternehmen Ahlers (Umsatz
2004: 275,5 Mio. Euro), Finkbeiner (98,4),
Cieins (130.3), Heurich (%0), Nordmann
{323), Waldhoff(273) und Wiillner (78,5).
Sie haben erkannt, dass die auf den Handel
zukommende Einwegwelle keinesfalls am
Grobhandel mit den hdulig angeschlosse-
nen Abholmirkien vorbeilaufen kann wie
vor der Pfandemfiihrung auf Einweg 2003,
LDass der Discount einen Marktanteil von
inzwischen 45.4 Prozent ber alkoholfreien

zeigt, dass der Verbraucherwunsch nach
Einweg besteht™, konstatieren die Dispex-
Mitglieder,

Wie groli das Stiick Kuchen ist, den
sich der GroBhandel sichern kinnte, ist
derzeit vollig offen. Viel hingt davon ab,
ob Industrie und LEH die Wertschip-
fungsstufe GroBhandel fiir die eigene Pro-
fitabilitat ausschalten. Kommt es zudem
wie vor dem Pfand zu einer erheblichen
Preiserosion, dann diirfte der Getrinke-
fachgroi- und einzelhandel wieder
schlechte Karten haben.

Die LZ sprach mit der Reprisentantin
der Dispex, Yvonne Geins von G.M.
Geins Getriinke in Teising, {iber die
Marktentwicklung und die Rolle des neu-

Prozesskosten minimiert. ., Damit ist eine

Getrinken im Einweggeschiift erreicht hat,

en Verbundes,

~Einweg
bietet
Chancen”

Lebensmittel Zeitung: Er-
warten Sie von den Getrdnke-
herstellern ab Mai eime Ein-
weg- und Innovationseffensi-
vel

Yvonne Geins: In den letzten
Jahren sind bereits viele Pro-
duktinnevationen  auf  den
Markt gekommen, Mit der
Umsetzung  der  Verpa-
ckungsnovelle wird sich die-
ser Trend durch Einweg noch
weiter verstirken, Lange Zeit
war Einweg dem Einzelhan-
del vorbehalten, der zu so ge-
nannien Insel-Lisungen
fithrte. Markenhérsieller hat-
ten ¢5 daher sehr schwer mit
Einweg in die verschiedenen
Vertrichskanile  vorzusto-
fien,

LZ: dAndert sich das jetzs?
Zumindest von Seiten des

Ceschaftsfibirenn Yvonne
Ceins von der Getranke Ceins
GmbH, Teising

LEH ist eine sehr grofie Aul-
geschlossenheit  pegeniiber
Einweg da. Dies hiingt auch
mit den fiir den Handel kilar
hervorgehenden Vorteilen zu-
SAMITED.

LZ: Welche Morteile meinen
Sie?

Geins: Wir gehen von einer
starken Orienticrung hin zu
Einweg aus, vor allem wenn
durch gezielte Publicity der
Verbraucher von den dkono-
mischen  Vorteilen iiber-
zengt” wird, Einweg bigiet zu-
dem die Chance, Marke bes-
ser darzustellen wie zum Bei-
spiel dber grofie Aufdruckfli-
chen. Zunehmend werden wir

ach die Trendprodukte in
Emmweg vorfinden. Auberdem
ist die Konstellation der Ein-
fiikrung des nationalen Rick-
fithrungssystem in der zeitli-
chen Kombination mit der
FuBball-WM eine entschei-
dende Chance. Der Verbrau-
cher wird entscheiden, wie
schoell der Wandel hin zu
Einweg vollzogen wird.

LZ: Kann der Fachhande! bei
Einweg tiberhanpt abselis sre-
hen?

Geins: Der Gesamimarkt fTir
Getriinke ist heute iiberwie-
gend durch Mehrweg pepriigl.
Unser Ziel ist es, die Kunden-
wiinsche zu erfiillen. Das
heilt, wir werden unser Sorti-
ment entsprechend diesen Be-
diirfnissen erweiterm. Heute
hindeln wir bereits ein explo-
sumsarhg wachsendes Sorti-
ment an Gebinden und Pro-
dukten, Der GFGH ist in der
Lage, dies auch im Einweg-
bereich zu realisieren,

L& Wie schiizen Sie die Er-
Jfolgsaussichen ein?

Die Dispex ist iberzeugt, dass
das Einwegsortiment fir den
Fachhande! eine Herausfor-
derung und gleichzeitig eine
grobe Chance ist. Mittelfris-

g wird es nur wenigen Mi-
schenbetrieben  vorbehalten
sein, auf Einweg zu verzich-
ten.

LZ: Was bictet die Dispex den
Handelspartnern?

Geins: Ziel der Dispex ist es,
im Geschifisfeld der bep-
fandeten  Einweggetrinke
aktiv mitzuwirken, diese zu
entsorgen und zu clearen.
Wir wollen unseren Kunden
eine optimale und kosien-
glinstige Einwepgentsorgung
zur Verfligung stellen. Eine
unserer Kernkompetenzen
ist die Logistik, daher unter-
stiltzen wir perne den Hande|
beispielsweise bei der Redis-
tribution. Wir bieten unseren
Kunden eine Komplettld-
sung und die Moglichkeit,
einzelne Leistungsbausteine
wvinm reinen Transport bis hin
zum Clearing sus unserem
Leistungsangebot modular
ZU NutZen.

LZ: Strehen Sie bei Efprweg in
der Dispex einen gebiindelten
Einkauf an?

Geins: Zielsetzung der Dis-
pex ist eine flichendeckende
nationale Einweglfsung [{r
den GFGH wund deren Ver-
iricbspartner, Vo




